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CONHECA NOSSOS CURSOS

Aprenda com especialistas e movimente sua carreira com cursos 100% online com certificado Pecege
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FINANCAS

Credito

AVALIACAO E ANALISE DO RISCO

INTRODUGAO A ANALISE DEﬁ
|\ CINOT s INSTITUICOES
O U 1 = FINANCEIRRAS
Profs. Fabiano Guasti Lima
Alexandre Assaf Neto Prof. Rafael Confetti Gatsios Prof. Giovani Brito

VALUATION

Prof. Giovani Brito Prof. Douglas Augusto




FINANCAS

INTRODUCAO A

Carga horéria: 02h

Aprenda o essencial sobre financas corporativas e
Gestao de risco, e conheca a estrutura financeira
das empresas, 0s principais conceitos e as
medidas mais importantes de viabilidade

e desempenho.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

FINANCAS

ANALISE DE

INSTITUICOES
FINANCEIRRAS

Carga hordria: O8h

ten oS |

Entenda como funcionam as operacoes financeiras
do mercado de captacao e aplicacao de recursos, e
desenvolva uma visao técnica e aplicavel sobre os
principais indicadores financeiros e a gestao de
risco dessas instituigoes.

el e L zanat



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

FINANCAS

Credito

AVALIACAO E ANALISE DO RISCO
Carga horéria: 7h30

Aprenda os conceitos e técnicas da analise

e gestao de risco de crédito, e os aspectos que
vao te ajudar a desenvolver sua capacidade
analitica e decisoria em negoclacoes.
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https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

FINANCAS

VALUATION

AVALIACAO DE EMPRESAS

Carga horéria: ]_]_h

Obtenha uma formacao conceitual e pratica sobre as
principais abordagens usadas para apurar o valor de
empresas e de ativos em geral, e desenvolva a
capacidade analitica necessaria para a pratica

da gestao baseada em valor.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

FINANCAS

CAPITAIS

Carga horéria: 7h20

O curso apresenta o ambiente, negociacoes
e discussoes sobre os principails conceitos
do mercado de capitais. Adquira um
entendimento para aplicacoes
profissionais e pessoais.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
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Prof. FabianoCastello @ Prof .FabianoCastelo @~ Prof .EstévaoChaves @ Prof . Joao Rosa (Botao)




Carga horéria: 03h

Conheca as trés principais ferramentas de visualizagao
de dados do mercado (Qlik Sense, Tableau e Power BI).
Elas sao importantes porque, nas organizagoes, as
decisoes estao sendo cada vez mais baseadas em
dados. A DataViz ensina a comunicacao efetiva

Por meio de dados e o datastorytelling.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

LA, Aplicade

Carga hordria: 05h

Conheca os principais e mais modernos
conceitos sobre dados e entenda os
Fundamentos da inteligéncia artificial,
assim como suas aplicagoes na pratica.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

DADOS

Introducao
ao ~A4

Carga hordria: 05h

PLATAFORMA
E METRICAS

Aprenda a utilizar a plataforma Google Analytics
com autonomia, desde a captacao de dados, até a geracao
de relatorios analiticos.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

DADOS

Excel ‘

Carga hordria: ]_]_h

Otimize seu tempo ao aprender a realizar

as operacoes da ferramenta Excel de form

eficiente e adequada, manipulando planilhas

e resolvendo problemas do dia a dia. -



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
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INTRODUCAO A

RFSTAD DF PESSNAS

Prof. Heliani Berlato

GESTAO DE PESSOAS

| NT'R U,D UGCKO A
DIVERSIDADE

Prof. Heliani Berlato
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Prof. Ana Carolina Shinoda
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COMUNICAGAD

b \
FEEDBACK

_NAO-VIOLENTA ,
/ COMUNICACAD
Prof. Tatiana Vial Prof. Tatiana Vial
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- L

A Gestao de Equipes de
REMUNERACAO ALTA PERFORMANCE
[ ppArTicA

Prof. Rogério Facin Prof. Denise de Moura

GESTAO DE
CONFLITOS

Prof. Tatiana Vial




GESTAO DE PESSOAS

INTRODUCAO A

GESTAD DE PESSOAS

Carga hordria: 02h

Aprenda sobre capital intelectual e humano ao
conhecer os principais caminhos e desafios S
da area de Gestao de Pessoas, seus objetivos »«. e
e como ela se da na atualidade. o
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https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

INTRODUCKO A

DIVERSIDADE

Carga hordria: ]_h]_ 0

Aprenda sobre a importancia do respeito para o surgimento
da igualdade assistindo a aulas onde o tema “diversidade

e inclusao” é tratado de forma leve, e participe de um

bate papo que o torna protagonista no processo de
construcao de espacos iguais.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

COMPORTAMENTO

ORGANIZACION

Carga horéria: ]_Oh

Adquira maior entendimento sobre

o comportamento humano e as relacoes
de trabalho, e descubra como eles
contribuem para a formacgao de

equipes de alta performance.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

[ COMUNICAGAG

“NAO-VIOLENTA

Carga horéria: 03h

Conheca as bases da comunicacao nao-violenta

e aprenda técnicas para a comunicagao assertiva,
objetiva, empatica, com escuta ativa e que extrai
o melhor dos conflitos, prevenindo que eles se
transformem em confrontos.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

FEEDBA(CK

COMUNICACAD

Carga horéria: 03h

Aprenda conceitos e técnicas que podem ser
aplicados imediatamente para dar e receber
feedbacks com inteligéncia e protagonismo,
de maneira assertiva, empatica e estratégica,
seja na vida profissional ou pessoal.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

GESTAO DE
CONFLITOS

Carga hordria: 03h

Aprenda a usar a sua inteligéncia comunicativa
em momentos decisivos e de crise. Além disso,
salba como gerar conexao, ser assertivo sem
ser grosseiro, e fazer uso da comunicacao

nao violenta na hora certa.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

LIDERANCA
ELIDER COACH

Carga horéria: ]_]_h

Salba mais sobre a importancia do papel

de um lider Na formacao e no desenvolvimento
de uma equipe de alto desempenho e como
aprimorar as competéncias de lider coach.
Reflita sobre seus comportamentos e quais
Competéncias precisa desenvolver para

se tornar um lider efetivo.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
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Carga horéria: 8h3 O

Uma combinacao de conceitos e exercicios
praticos para que se explore quem VvocCe €, 0 que
é Importante para voceé e como pode colocar
projetos significativos em pratica no dia a dia,
em um modelo de desenvolvimento em 5 etapas
autoconhecimento, empatia, experimentacao,
visao de futuro e planejamento e sustentacao.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

REMUNERACAO

Carga hordria: 08h

Solucione problemas relacionados a administragao
salarial com o método Remuneracao na Pratica,
uma abordagem de remuneracao alinhada com
visao de negocio de forma pratica e voltada

ao dia a dia.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

GESTAO DE PESSOAS

Gestao de Equipes de

ALTA PERFORMANGE

Carga hordria: O7h

Entenda o significado de uma de uma equipe

de alta performance e aprenda como forma-la

e manté-la, gerenciando conflitos e o desempenho
individual e do time.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

CLIQUE PARA SABER MAIS SOBRE CADA CURSO

PRPANBINN RRPANBINAG

soNSit W ok E POSICIONAMENTO ESTRATEGICO IDENTITY
COMPETITIVO

INTRODUCAO AO

MODKETIN HEEE

Prof. Marcelo Teixeira Prof. Rafael Terra Prof. Marcos Bedendo Prof. Marcos Bedendo Prof. Marcos Bedendo
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Linkedin| PESQUISA DE Storytelling MR-
MAREELING = MARKETING E SUAS APLICACOES tiﬁ‘f‘i

Prof. Rafael Terra Prof. José Hernandez Prof. Max Pompilio Prof. Rafael Terra
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INTRODUCAO AO

Carga hordria: OZh

Entenda o papel do Marketing nas organizagoes
vencedoras, partindo do Plano de Marketing e
explorando cada uma de suas etapas. Aprenda
também a importancia da integracao do
Marketing ao longo desse processo.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

Carga horéria: 07h

Melhore o seu marketing na web e se posicione
estrategicamente no seu mercado, com um conteudo
que podera ser aplicado imediatamente em seus
negocios, sejam eles fisicos ou digitais.

Construa sua reputacao online!



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

PPAAMPIANA

E POSICIONAMENTO
COMPETITIVO

Carga horéria: 04h

Construa um posicionamento de marca que seja
valorizado nao apenas por consumidores, mas
por todo o ecossistema ao redor de uma
empresa.



ttps://wa.link/f4is67
ttps://wa.link/f4is67

MARKETING
RRANBING

ESTRATEGICO
carga horarie: ()4

Aprenda os detalhes da relacao entre estratégia
empresarial e marca, o papel das marcas para as
organizacoes e o valor da marca para as
empresas.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
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MARKETING e
RRANBING

IDENTITY
carga horaric: )40

Aprenda sobre identidade de marca, os principais
desafios da gestao de marcas e acompanhe o
desenvolvimento de um modelo contemporaneo,
que leva em consideracao os aspectos relevantes
da marca nas organizagoes e sociedade.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

L|nked|n

MARKETING

Carga hordria: 5h4 0

Entenda como criar conteudo de alto impacto

e engajador no LinkedIn Marketing, da estratégia
a mensuracao de resultados, e comece a gerar
oportunidades para a sua marca.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

PESQUISA DE

MARKETING

Carga hordria: ]_Oh

Conheca os principais conceitos e receba
dicas importantes para se obter informacoes
aclonaveis por meio da pesquisa de marketing.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

|
Staorytellimg

E SUAS APLICA(;O_

Carga hordria: 07h ’

Entenda o conceito de “storytelling” e seja capaz
de aplicar este conhecimento ao seu cotidiano
profissional, criando histdrias e narrativas que
provoquem o envolvimento emocional necessario
para atrair a atencao do seu publico.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

MARKETING

TRANSFORMACADO

SiGi

Carga horéria: 5h40

Conheca profundamente o conceito de transformacao
digital e como realiza-la em carreiras e negoclos, €
tenha acesso a um planejamento que o fara sair do
treilnamento com um plano para realizar a sua
transformacao digital.

- - ~



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

&
NEGOCIOS

f - . pUADVAN
' r
Ly

s BAI_AN CED A inovacao com essencia humana INTELIGENCIA
SCORECARD DE MERCADO

Prof. Haroldo José Torres da Silva Prof. Edson Barbero Prof. Edson Barbero

J/\/ T

ESTRATEGICO A ROCKET

Prof. Edson Barbero Prof. Dante Lopes




z BALANCED
SCORECARD

Carga hordria: ]_h3 O

Aprenda como aplicar o Balanced Scorecard (BSC),
a medir o desempenho dos negdcios para alem do
financeiro e desenvolva competéncias para
analisar os objetivos de gerenciamento de

uma organizacao.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

NEGOCIOS

Carga horéria: 4h5 0

Entenda — por meio de uma abordagem simples e
pratica — a aplicacao da metodologia Design Thinking,
ferramenta capaz de transformar problemas complexos
em solucgoes reais e aplicaveis no cotidiano de pessoas

€ empresas.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

NEGOCIOS

INTELIGENCIA
DE MERCADO

Carga horéria: 07h

Entenda a complexidade do processo decisorio e seja
instrumentalizado com técnicas analiticas eficazes.
Aprenda também a conhecer melhor seus clientes e
a se preparar para os movimentos dos competidores.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

NEGOCIOS

PENSAMENTO

ESTRATEGICO

Carga horéria: 6h4 0

Entenda os conceitos do pensamento
Estratégico e desenvolva essa habilidade

por meio de recomendacoes praticas. Também,
esteja apto a compreender riscos, identificar
oportunidades, solucionar problemas

e comunicar-se com clareza e persuasao.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

NEGOCIOS

VALIDATION
ROCKET

Carga hordria: 2h4 0

Aprenda a construir seu modelo de negocios utilizando o
Foguete (Modelo Rocket) e tire suas ideias da cabega,
organizando-as no papel de forma rapida e efetiva,
fazendo com que elas tenham potencial para decolar.
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https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

PROJETOS

l'Il

9.
INTRODUCAO A 0 i GESTAD DE RISCOS
ﬁt@”l‘ﬂ% %;' nCm; IETNC GESTAODEPHOJETBS EM PRUJETUS

Prof. Carol Shinoda Prof. Mario Henrique Trentim Prof. Roque Rabechini




PROJETOS

INTRODUCAO A

GESTAO DE PROJETOS

Carga hordria: 02h

Conheca o guia basico da area por meio de discussoes
sobre o contexto da Economia de Projetos e realize
exercicios de autoconhecimento para que voce

possa escolher os caminhos de carreira mais
adequados aos seus objetivos.

-
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https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

PROJETOS

FUNDAMENTOS DA

GESTAO:PROJETOS

Carga horéria: 03h

Aprenda a ter uma visao completa sobre a gestao de
projetos, desde os conceitos basicos até a aplicacao
de abordagens preditivas, ageis e hibridas.

Ao‘"


https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

PROJETOS

GESTAD DE RISCOS

EM PROJETOS

Carga horéria: 07h

Aprenda sobre gestao de riscos e esteja preparado
para evitar desastres empresarials ao aprimorar
seus conhecimentos sobre essa area tao relevante
no ambito da administracao dos negoécios de uma
empresa.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

VENDAS

\ / : Eﬁcaﬁate
Atendimento CONMPORTAMENTO RN ¢ Fidelize
cliente @ CONSUMIDOR Copywriting SeLls

Clientes

Prof. Ménica Tilio Prof. MarcosBedendo @  Pro f. Rafael Terra ~~ Pro f. Thiago Camargo




VENDAS

Atend'imento
cliente

Carga horéria: 02h

Aprenda a olhar de forma empatica para a jornada e para as

dores do cliente. Afinal, nao bastam apenas competéncias técnicas
e conhecimento do produto. Diferencie seu atendimento, presencial
ou online, desenvolvendo suas habilidades relacionais, surpreenda
seu cliente e impacte diretamente seus resultados de vendas.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

VENDAS

COMPORTAMENTO
WEONSUMIDOR

Carga hordria: ]_Oh

Voce val aprender as origens de diversos
comportamentos comuns no mercado, e

a partir dai, sera capaz de se conectar com
seu publico e inferir movimentos futuros.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

VENDAS

-

7\ =\

Carga horéria: ]_]_h

Aprenda a projetar as palavras certas para atrair seu
cliente 1deal e crie conteudos que realmente trazem
resultados. Ao adquirir o poder da escrita persuasiva
na web, voce val aumentar a sua capacidade de
comunicacao e ser capaz de desenvolver

discursos vendedores.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

VENDAS

Encante

° Fidelize |

SCUS

Clientes
e 03h

Descubra como lidar e promover uma experiéncia
incrivel para os diferentes tipos de clientes, como
desenvolver um atendimento de qualidade, suas
etapas e o processo de encantamento e
fidelizacao.



https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120
https://api.whatsapp.com/send?phone=551926603120

CONTATOS

(19) 2660-3120

atendimento@plataformasolution.com.br

Solution+

www.plataformasolution.com

OF £IRin (=N



ttps://wa.link/f4is67
mailto:empresas@plataformasolution.com
https://plataformasolution.com.br/
https://www.instagram.com/plataformasolution/
https://www.facebook.com/plataformasolution
https://www.youtube.com/plataformasolution
https://www.linkedin.com/school/plataformasolution/mycompany/?viewAsMember=true
https://open.spotify.com/show/5xyvedE0WwllVEPgmmNNFX?si=pwimKbM9SAGXXzrZkeLbaA&dl_branch=1&nd=1
https://www.tiktok.com/@plataformasolution?_t=8ZZWj3OUirG&_r=1

	Slide 1
	Slide 2: CONHEÇA NOSSOS CURSOS
	Slide 3: FINANÇAS
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9: DADOS
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14: GESTÃO DE PESSOAS
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 25: MARKETING
	Slide 26
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30
	Slide 31
	Slide 32
	Slide 33
	Slide 34
	Slide 35: NEGÓCIOS
	Slide 36
	Slide 37
	Slide 38
	Slide 39
	Slide 40
	Slide 41: PROJETOS
	Slide 42
	Slide 43
	Slide 44
	Slide 45: VENDAS
	Slide 46
	Slide 47
	Slide 48
	Slide 49
	Slide 51

